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Synergassia @ Περιφέρεια Δυτικής Μακεδονίας 

 

Κριτήρια επιλογής επιχειρήσεων  

που θα συμμετέχουν στις κατ’ ίδιαν συναντήσεις (B2B) 

 
 

Οι επιχειρήσεις που θα συμμετέχουν στις κατ’ ιδίαν συναντήσεις (Β2Β) με τους Εμπορικούς 

και Οικονομικούς Ακολούθους ξένων Πρεσβειών θα πρέπει να δραστηριοποιούνται σε έναν 

από τους κάτωθι κλάδους: 

• Τροφίμων & Ποτών (ή άλλης μεταποιητικής δραστηριότητας) 

• Τουρισμός & Ανάπτυξη Ακίνητης Περιουσίας  

• Γούνα & Δέρμα 

• Τεχνολογία & Τηλεπικοινωνίες 

• Επιστήμες υγείας, βιοτεχνολογίας 

• Ανανεώσιμες Πηγές Ενέργειας 

• Διαχείριση Απορριμμάτων  

• Δομικά υλικά -Κατασκευές 

• Χημικά - Πλαστικά 

 

Και να πληρούν τουλάχιστον ένα από τα κάτωθι κριτήρια: 

 

 Επιχειρήσεις με εξωστρεφή προσανατολισμό σε διεθνείς αγορές (πάνω από το 5% 

των εσόδων τους προέρχεται από το εξωτερικό) 

 Επιχειρήσεις με καινοτόμα προϊόντα που αναζητούν επενδυτή 

 Επιχειρήσεις με επενδυτικά σχέδια ύψους άνω των 2,0 εκ. ευρώ. 
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Short company profile (Σύντομο Εταιρικό προφίλ) 

 
I. Year of establishment (Έτος ίδρυσης της επιχείρησης): 

…………… 

 

II. Areas of activity and geographical representation (Τομείς δραστηριότητας και 

γεωγραφική αντιπροσώπευση): 

………………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

III. Number of employees (Αριθμός εργαζομένων): 

……………………………………………………………………………………………………………………………….…… 

 

IV. Historical financial information for last 3 years (turn over, profit before interest, taxes 

and depreciation - EBITDA, total assets - balance sheet) Ιστορικές χρηματοοικονομικές 

πληροφορίες για τα 3 τελευταία έτη (απόδοση, κέρδη προ φόρων, τόκων και 

αποσβέσεων - EBITDA, σύνολο περιουσιακών στοιχείων - ισολογισμός: 

  

………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………..… 

 

V. Significant events for the company (acquisitions / MERGE others) Σημαντικά γεγονότα 

για την εταιρεία (εξαγορές / συγχωνεύσεις, επεκτάσεις κ.α.): 

………………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………..… 

 

�  Topics of discussion – Synergies. Θέματα συζήτησης – Συνέργειες 

……………………………………………………………………………………………………………………………………

……………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

�  Contact Person (contact details) Άτομο επικοινωνίας (στοιχεία επικοινωνίας) 

……………………………………………………………………………………………………………………………………… 

 

 

Πληροφορίες:  

 

ΑΝΚΟ-Αναπτυξιακή Δυτικής Μακεδονίας 

Τμήμα Ανάπτυξης Επιχειρηματικότητας /Enterprise Europe Network-Hellas 

κα. Λιάνα Παπατέρπου – κ. Σπύρος Κελλίδης -Emails:lpapaterpou@anko.gr & skellidis@anko.gr 

Φον Καραγιάννη 1-3, 50131 Κοζάνη 

Τηλ.24610.24022, www.anko.gr , www.anko-eunet.gr 


